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PREGLEDNI RAD

ZNACAJ INTRA-INDUSTRIJSKE TRGOVINE
U SAVREMENOJ SVETSKOJ PRIVREDI

Milutinovi¢ Sonja!

Sazetak: Obrasci trgovine izmedu industrijalizovanibh zemalja se znacajno
razlikuju od obrazaca trgovine sa zemaljama u razvoju. Ovo iz razloga sto in-
dustrijalizovane zemlje slicnog nivoa ekonomske razvijenosti koriste slicne proi-
zvodne tehnologije i faktore i proizvode slicne proizvode. Stoga, trgovina izmedu
njib, uglavnom ima formu trgovine u okviru iste privredne grane, koja se odnosi
na situaciju u kojoj zemlje uvoze i izvoze dobra koja pripadaju istom sektoru.
Prui, koji je uocio ovaj fenomen simultanog uvoza i izvoza dobara u okviru in-
dustrije (definisano kao intra-industrijska trgovina) izmedu zemalja slicnog
nivoa razvijenosts, bio je Balassa. Cilj ovog rada je upoznavanje sa samim kon-
ceptom intra-industrijske trgovine, Grubel-Lloyd indeksom kao najvise korisce-
nim nacinom merenja intm-z'ndustrijske trgovine, i njenim deteyrminantama.
U poslednjem delu rada je dat prikaz Grubel-Lloyd indeksa intra-industrijske
trgovine odabranih zemalja, koji za cilj ima da prikaze sve vei znacaj ovog
vida trgovine u svetskoj privreds.

Kljuéne reéi: intra-industrijska trgovina / inter-industrijska trgovina / Grubel-
LLoyd (GL) indeks / industrijski razvijene zemlje / zemlje u razvoju

uvoD

Otkrivanje simultanog uvoza i izvoza dobara u okviru industrije izmedu zemalja
slitnog nivoa razvijenosti, je jedan od najvaznijih empirijskih otkri¢a Sezdesetih
godina. Prvi, koji je ovaj fenomen uoc¢io bio je Balassa, i od tada se broj literature
i teorija na ovu temu samo uvec¢avao. Ova empirijska otkri¢a dala su osnovu za
odbacivanje tradicionalne teorije medunarodne trgovine, koja je bila zasnovana
na konceptu komparativnih prednosti i stvaranju ,nove teorije trgovine® &iji su
temelji sagradeni na modelima monopolisticke konkurencije, ekonomije obima i
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diferencijacije proizvoda. S tim u vezi, problem naseg istraZivanja u ovom radu ée
biti intra-industrijska trgovina. Cilj rada je da pokaze sve ve¢i obim i znadaj intra-
industrijske trgovine, ne samo za industrijski razvijene zemlje, ve¢ i za zemlje u ra-
zvoju. Naime, ras¢lanjavanjem intra-industrijske trgovine na njene dve komponen-
te - horizontalnu i vertikalnu intra-industrijsku trgovinu, doslo se do zaklju¢aka da
ovaj vid trgovine vi$e nije karakteristi¢an isklju¢ivo za industrijski razvijene zemlje,
ved se moze javiti i medu zemljama razli¢itog stepena razvijenosti. Rad se sastoji iz
vi$e celina. Nakon uvodnog dela sledi upoznavanje sa pojmom intra-industrijske
trgovine, njenim komponentama, na¢inima merenja intra-industrijske trgovine i
njenim determinantama. Poslednji deo rada se odnosi na dokazivanje znacaja ovog
vida trgovine za savremenu svetsku privredu.

INTRA-INDUSTRIJSKA TRGOVINA

Intra-industrijska trgovina (koja se u literaturi javlja i pod imenom intrasektorska
ili unutarsektorska) se javlja kada zemlja simultano uvozi i izvozi dobra ili usluge
sli¢nog tipa, odnosno dobra i usluge koja se nalaze u istom sektoru. Na primer, in-
tra-industrijska trgovina se javlja kada Nemacka izvozi folksvagen u Italiju, a Italija
fijat u Nemacku. Ova dobra su sli¢na, u tom smislu $to su automobili, ali se razli-
kuju u karakteristikama zbog ¢ega je i u interesu ovih zemalja da trguju. Nasuprot
ovome, postoji inter-industrijska trgovina kada zemlja izvozi dobra koja pripadaju
jednom sektoru a uvozi dobra iz drugog sektora.

Kada je re¢ o inter-industrijskoj trgovini, specijalizacija zahteva velika prilagoda-
vanja iz razloga $to je potrebno da svaka zemlja preusmeri resurse iz jedne indu-
strije u drugu. Troskovi prilagodavanja su veliki zato $to se proizvodni faktori, koji
su premesteni iz industrije koja se gasi u industriju u ekspanziji, tesko apsorbuju
(Zhang i Clark, 2009). Na drugoj strani, u slu¢aju intra-industrijske trgovine, fak-
tori proizvodnje se prebacuju izmedu razli¢itih segmenata iste industrije, tako da
dolazi do minimalnog unutrasnjeg remeéenja. Specijalizacija unutar iste industrije
omogucava proizvodac¢ima da dobiju korist od ekonomije obima.

Prva literatura o intra-industrijskoj trgovini se pojavila sredinom $ezdesetih godi-
na empirijskim istrazivanjima Balassa (1966) i Grubela (1967) (pomenuto kod:
Qasami i Fausti, 2001). Oni su istrazivali efekat trgovine izmedu zemalja Evrop-
ske ekonomske zajednice, kao posledicu poveéane ekonomske integracije Zapadne
Evrope pedesetih i Sezdesetih godina. Svojim istrazivanjem, dosli su do saznanja
da je trgovina mahom intra-industrijskog tipa. Ovi razultati su bili u suprotnosti
sa tradicionalnom neoklasi¢nom teorijom trgovine, po kojoj je ekspanzija trgovi-
ne u Evropi trebala biti preovladujude inter-industrijskog tipa. Ekspanzija intra u
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odnosu na inter-industrijsku trgovinu je pruzila osnov za dalji razvoj literature i
teorije koja ¢e kasnije biti poznata kao ,nova teorija trgovine®. Temelji ove teorije
su sagradeni na modelima monopolisti¢ke konkurencije, ekonomije obima, dife-
rencijacije proizvoda, traznje potro$aca za raznovrsno$¢u i slicno$¢u u njihovim
preferencijama. Balassa i Grubel su, zatim, svoj rad nastavili sa Krugmanom (1979,
1980, 1981), Lanchesterom (1980) i Helpmanom (1981), koji su razvili modele
horizontalne intra-industrijske trgovine sa monopolisti¢ckom konkurencijom. Ove
modele i njihove derivate su sazeli Helpman i Krugman (1985) (pomenuto kod:
Andrersen, 2003).

HORIZONTALNA I VERTIKALNA INTRA-INDUSTRIJSKA TRGOVINA

Uzimajudi u obzir karakeeristike proizvoda, postoje razliiti tipovi intra-industrij-
ske trgovine - horizontalna i vertikalna. Horizontalna intra-industrijska trgovina
podrazumeva trgovinu sli¢nim proizvodima razli¢itih karakteristika, i ona je pro-
izvod razli¢itih preferencija potro$aca. Na primer, uvoz i izvoz automobila sli¢ne
klase i cene. Teorijski pristup horizontalnoj intra-industrijskoj trgovini prvi su
razvili Lancaster (1980), Krugman (1981), Helpman (1981, 1987) i Bergstrand
(1990) (pomenuto kod: Aturupane, Djankov i Hoekman, 1997). Ovi autori navo-
de da je ovaj vid intra-industrijske trgovine vise karakteristican za industrijski ra-
zvijene zemlje i zemlje na sli¢cnom nivou razvijenosti i omogucava im da profitiraju
od ekonomije obima.

Teorijsku osnovu za vertikalnu intra-industrijsku trgovinu je pruzio Falvey (1981)
i ona obuhvata uvoz i izvoz proizvoda koji su istih karakeeristika ali razli¢itog kva-
liteta (Aturupane i sar., 1997). Na primer, Italija uvozi garderobu logijeg kvaliteta,
a izvozi garderobu visokog kvaliteta. Vertikalna intra-industrijska trgovina takode
podrazumeva i trgovinu sli¢nim proizvodima, ali u razli¢itim fazama proizvodnje.
U ovom slucaju se najéesée koristi jeftina, nekvalifikovana radna snaga za sklapanje
proizvoda i zbog toga je vertikalna intra-industrijska trgovina dominantna izmedu
zemalja sa razli¢itim stepenom razvijenosti.

Komponente intra-industrijske trgovine, kao i sama intra-industrijska trgovina,
imaju razlicite troskove prilagodavanja faktora (Zhangi Clark, 2009). Horizontal-
na intra-industrijska trgovina ¢e imati niske troskove prilagodavanja faktora zbog
toga $to se radi o veoma sli¢nim proizvodima razli¢itih karakeeristika. Za razliku
od nje, vertikalna intra-industrijska trgovina ¢e imati velike troskove prilagoda-
vanja, zato $to se faktori proizvodnje sele iz proizvodnje dobara losijeg kvaliteta
u proizvodnju dobara boljeg kvaliteta, i obrnuto. U ovom slucaju razlika izmedu
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faktora koji se koriste u proizvodnji dobara koja se uvoze i dobara koja se izvoze ¢ée
biti tolika kao da je re¢ o inter-industrijskoj trgovini.

MERENJE INTRA-INDUSTRIJSKE TRGOVINE
Postoji vi$e na¢ina merenja intra-industrijske trgovine, ali tehnika koja se najéesée
koristi u literaturi je Grubel-LLoyd (1975) indeks intra-industrijske trgovine.

|Xi—Mi|
Xi—Mi

GL=1

GL - Grubel-LLoyd indeks koji meri intra-industrijsku trgovinu za industriju /
X, - izvoz zemlje u industriji 7
M, - uvoz zemlje u industriji 7

Ovaj indeks moze imati vrednost od 0 do 1, pri ¢emu vrednost 1 znadi da je u
okviru date industrije izvoz jednak uvozu i trgovina je potpuno intra-industrijska.
Ukoliko je vrednost indeksa 0, trgovina je inter-industrijska, $to moze znatiti da je

ili uvoz jednak nuli ili je izvoz jednak nuli.

Medutim, GL indeks nije prvi indeks merenja intra-industrijske trgovine koji se
pominje u literaturi. Prvi indeks je predlozio Balassa (1966) koji je merio stepen
preklapanja trgovine proizvodima u okviru industrije (Andrersen, 2003).

- |xi=Mi]

b Xi-Mi

i - roba u okviru industrije

Ovaj indeks je takode uzimao vrednosti od 0 do 1, s tim §to je vrednost 0 predstav-
ljala savr$eno preklapanje trgovine, to jest ¢istu intra-industriju, dok je vrednost 1
predstavljala ¢istu inter-industriju.

Iako je sustina ovog indeksa do danas ostala nepromenjena, ¢inilo se neprivlaéno
da indeks koji meri intra-industrijsku trgovinu daje vrednost 0, kada je u pitanju
¢ista intra-industrijska trgovina, zbog ¢ega su Grubel i LLoyd predlozili novi GL
indeks (Andrersen, 2003).

Uprkos moguénosti ra¢unanja GL indeksa kroz vreme, njegovo povecanje ili sma-
njenje nije bilo nuzno povezano sa odgovarajué¢im povecanjem ili smanjenjem in-
tra-industrijske trgovine. Na ovaj problem prvi su ukazali Caves (1981) i Hamilton
i Kniest (1991), navodedi da ¢e jednako poveéanje uvoza i izvoza unutar industrije
dovesti do povecanja intra-industrijske trgovine, ali da ¢e GL indeks ostati nepro-
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menjen (Andrersen, 2003). Medutim, indeks koji su Hamilton i Kniest predlozili
sadrzao je nedostatke i nije omogucavao poredenje industrija razli¢itih veli¢ina.
Ovaj problem je otklonio Brulhart (Brulhart, 1994) koji je marginalni indeks in-
tra-industrijske trgovine prikazao na slede¢i nacin:

MIIT = | - =4
|AX|+]AM|
Ovaj indeks meri promenu u uvozu i izvozu unutar industrije. Kao i GL indeks,
MIIT indeks moze imati vrednosti od 0 do 1, pri ¢emu vrednost 1 oznacava ¢istu
marginalnu intra-industrijsku trgovinu, dok 0 oznadava ¢istu marginalnu inter-in-
dustrijsku trgovinu.

DETERMINANTE INTRA-INDUSTRIJSKE TRGOVINE

Determinante koje se odnose na zemlju. Ekonomski razvoj, kao determinanta intra-
industrijske trgovine izmedu dve zemlje, uti¢e na trgovinu preko nivoa ekonom-
skog razvoja zemalja i razlike izmedu ekonomske razvijenosti. Visoko razvijene
zemlje imaju kapacitet da proizvode diferencirane proizvode i uz to odgovaraju¢u
traznju za diferenciranim proizvodima, $to pogoduje povecanju intra-industrijske
trgovine medu tim zemljama. Mera koja se naj¢esée koristi kako bi se izmerila ova
determinanta je bruto drustveni proizvod po glavi stanovnika (BDP/pc). Kada je
re¢ o razlici u razvijenosti dve zemlje, veéi obim intra-industrijske trgovine ¢e biti
izmedu zemalja istog, ili slicnog nivoa razvijenosti i veli¢ine trzi$ta. Kako bi se iz-
merila jednakost (ili nejednakost) nivoa razvijenosti dve zemlje, najéesée se koristi
apsolutna razlika u BDP/pc posmatranih zemalja.

Veli¢ina trzista je pozitivno povezana sa intenzitetom intra—industrijske trgovine
- veda trziSta imaju veéi potencijal da iskoriste ekonomiju obima i razviju ve¢u di-
ferenciranost proizvoda.

Ekonomska integracija pozitivno uti¢e na intenzitet intra-industrijske trgovine
izmedu dve zemlje. Ukoliko su dve zemlje pristupile nekoj uniji ili su sklopile spo-
razum, one su time smanjile ili ¢ak eliminisale transakcione troskove i barijere u
trgovini.

Trgovinske barijere ometaju medunarodnu trgovinu i tako negativno uti¢u na in-
tenzitet intra-industrijske trgovine.

Neposredna geografska blizina se odnosi na:
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a) transportne troSkove - dve zemlje koje su geografski blize ¢e imati nize
transportne troSkove, pa time i veéi obim trgovine;

b) kultura, ukusi, navike - dve geografski blize zemlje ¢e imati sli¢ne ukuse i
kulturu, $to povecava potencijal za intra-industrijsku trgovinu;

c) resursni potencijal - velika je moguénost da geografski blize zemlje imaju
sli¢ne resurse, i stoga, i u¢esée u istoj industriji.

Kako bi se izmerila geografska blizina kao determinanta intra-industrijske trgovi-
ne, naj¢esce se uzima u obzir to da li se dve zemlje granice i to kolika je razdaljina
izmedu njih. Zemlje koje se nalaze u neposrednoj blizini, to jest granice se, ili je
razdaljina izmedu njih mala, imaju veéi potencijal za povecanje intenziteta intra-
industrijske trgovine.

DETERMINANTE KOJE SE ODNOSE NA INDUSTRIJU

Diferencijacija proizvoda povec¢ava intenzitet intra-industrijske trgovine. Mera
koja se najée$¢e koristi kako bi se izmerila ova determinanta je broj kategorija pro-
izvoda u okviru industrije.

Ekonomija obima je u pozitivnoj korelaciji sa obimom intra-industrijske trgovine.
Najc¢e$éa mera ekonomije obima je prose¢na veli¢ina preduzeca ili dodata vrednost
u industriji.

Struktura trZista - obim intra-industrijske trgovine ¢e biti najvedi kada trziste tezi
monopolisti¢koj konkurenciji. Broj preduzec¢a u industriji ili racio koncentracije su
najéesée koriséene mere ove determinante.

Zivotni ciklus proizvoda - $to je duZi zivotni ciklus proizvoda, to jest $to se duze
proizvodi, to je vedi potencijal za diferencijaciju tog proizvoda, a time i za veé¢im
obimom intra-industrijske trgovine.

Uloga multinacionalnih korporacijau medunarodnoj trgovini je najéesée pozitivno
povezana sa intra-industrijskom trgovinom zato §to se ta zajednicka ulaganja obi¢-
no desavaju o okviru iste industrije. Obim aktivnosti multinacionalnih korporacija
se moze izmeriti procentom njihove prodaje i obimom stranih direktnih investicija
na nivou industrije.

ZNACAJ INTRA-INDUSTRIJSKE TRGOVINE

Intra-industrijska trgovina ¢ini otprilike éetvrtinu svetske trgovine (Krugman i
Obstfeld, 2009). Ona ima znacajnu ulogu u trgovini industrijskim proizvodima
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izmedu industrijski razvijenih zemalja. Naime, kada je re¢ o industrijski razvijenim
zemljama i onima koje su veoma blizu da postanu takve, vi$e od polovine njihovih
bilateralnih tokova ¢ini intra-industrijska trgovina (OECD, 2002). Za ove zemlje
dobici od intra-industrijske trgovine su veliki. Ona omogu¢ava zemljama da ostva-
re koristi od vedeg trzista, jer na taj nadin jedna zemlja moze u isto vreme da smanji
broj proizvoda koje proizvodi i da poveéa raznovrsnost dobara domaé¢im potro-
$a¢ima. Proizvode¢i manji broj dobara, zemlja moze svako pojedina¢no dobro da
proizvede u ve¢em obimu, uz manje troskove i ve¢u produktivnost. Sa druge stra-
ne, potrosaci ¢e takode imati korist u vidu ve¢e moguénosti izbora.

U studiji OECD (OECD, 2002) koja prikazuje sve vedi znadaj intra-industrijske
trgovine navode se slede¢i zakljucci - intra-industrijska trgovina je:

e znadajno porasla u vedini zemalja od osamdesetih godina;

e narocito visoka za sofisticirana dobra kao $to su hemikalije, masinerija,
transportna, elektri¢na oprema i elektronika;

e visoka za veoma otvorene zemlje, to jest one zemlje kojima uvoz i izvoz
¢ine vise od polovine bruto drustvenog proizvoda;

e povezana sa preferencijalnim trgovinskim sporazumina (na primer, pove-

¢anje intra-industrijske trgovine u Meksiku nakon NAFTA);

e povezana sa tokom stranih direktnih investicija, naro¢ito u slucaju isto¢-
noevropskih tranzicionih ekonomija.

U Tabeli 1 su dati GL indeksi za SAD i Nemacku za prvih deset i poslednjih deset
grana industrije rangiranih po obimu intra-industrijske trgovine. Veéi deo trgovine
¢ini intra-industrijska (bliza jedinici) nego inter-industrijska (bliza nuli). Prime-
¢ujemo da su medu prvih deset proizvoda zastupljeniji tehnoloski napredniji pro-
izvodi i sofisticirana sektorska dobra poput hemikalija, farmaceutskih proizvoda,
energetske i transportne opreme i elektronike. Razlog ovome je naverovatnije $to
sofisticirana i tehnoloski naprednija dobra imaju veée koristi od ekonomije obima.
Na drugoj strani, medu poslednjih deset na lestvici nalaze se ve¢inom radno-inten-
zivni proizvodi.



| 42 Milutinovi¢ Sonja

Tabela 1. GL indeks intra-industrijske trgovine za SAD i Nemacku, 2006 godina.

SAD NEMACKA
PRVIH 10 PROIZVODA GL INDEKS PRVIH 10 PROIZVODA GL INDEKS
metalopreradivacke masine 0,9980 sirova i mineralna dubriva 0,985
mleéni proizvodi i jaja 0,9941 proizvodi od koze 0,975
proizvodi od koze 0,9915 zelezni¢ka i tramvajska oprema 0,970
pogonska oprema 0,9876 Seer i med 0,966
elektri¢na oprema 0,9740 obojeni metali 0,953
parfemi, kozmetika... 0,9479 meso i preradevine 0,947
sirova i mineralna dubriva 0,9405 namestaj 0,946
obradena zivotinjska i biljna ulja 0,9393 kafa, ¢aj, kakao, zacini 0,946
industrija specijalnih masina 0,9186 sto¢na hrana 0,937
neprimarni oblik plastike 0,9009 organske hemikalije 0,935
POSLEDNJIH 10 PROIZVODA POSLEDNJIH 10 PROIZVODA

proizvodi od plute i drveta 0.2876 farbanje, sunéanje 0,55
namestaj 0,2830 metalopreradivacke masine 0,54

prirodni i vestacki gas 0,2727 ¢vrsta biljna mast i ulja 0,47
nafta i proizvodi od nafte 0,1798 industrija specijalnih masina 0,45
proivodi za putovanja, torbe... 0,1612 voce i povrée 0,45
krzno, koza 0,1590 celuloza i odpaci od hartije 0,44

ulje voda i semana 0,1384 nafta i proizvodi od nafte 0,4
odeéa i dodaci 0,1135 prirodni i vestacki gas 0,24

obuca 0,111 ulje voda i semana 0,18

vestatko dubrivo 0,0789 ugalj, koks, briketi 0,13

Izvor: World Trade Report, 2008.

Naredna tabela prikazuje znadaj intra-industrijske trgovine za pojedine zemlje kroz
povecanje ili smanjenje GL indeksa. Obim intra-industrijske trgovine u posmatra-
nom periodu je uglavnom rastao, dok veéeg porasta ima jedino u slu¢aju Paname i
Egipta. Iz tabele se vidi da ve¢i obim intra-industrijske trgovine imaju industrijski
razvijene zemlje (SAD, Kanada, zemlje EU i gvajcarska), kao i zemlje u razvoju
koje se brzo razvijaju i industrijalizuju (Hong Kong, Singapur, Kina, Malezija i
Tajland). Nasuprot njima su zemlje u razvoju, koje su resursno bogate i proizvode
vi$e radno-intenzivnih proizvoda u odnosu na proizvode visoke tehnologije (high
teck proizvode) i veoma nerazvijene zemlje, koje imaju mali obim intra-industrijske
trgovine. Iz tabele, takode, primeéujemo da razvijene zemlje imaju veéi obim intra-
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industrijske trgovine sa drugim razvijenim zemljama, dok zemlje u razvoju (poput
Malezije i Tajlanda) imaju vedi obim trgovine sa drugim zemljama u razvoju. Izu-
zetak se javlja u slucaju Japana koji, u odnosu na ostale razvijene zemlje, ima manji

GL indeks i veéi obim intra-industrijske trgovine sa zemljama u razvoju nego sa
razvijenim zemljma. Razlog ovome mozemo naéi u ¢injenici da Japan nema puno
prirodnih resursa i zbog toga mora da uvozi sirove materijale, kao i zbog geografske

blizine zemalja u razvoju Azije, koje su mahom ve¢ industrijalizovane.

Tabela 2. GL indeksi intra-industrijske trgovine za odabrane zemlje za 1996. i

2011. godinu.

1996 2011
Hong Kong 0,7 0,29 0,65 0,66 0,3 0,61
Singapur 0,65 0,31 0,6 0,65 0,38 0,59
SAD 0,61 0,65 0,47 0,62 0,68 0,51
EU (27) / / / 0,6 0,63 0,51
Malezija 0,43 0,28 0,51 0,55 0,37 0,58
Kanada 0,57 0,59 0,36 0,53 0,58 0,34
Svajcarska 0,51 0,52 0,31 0,49 0,49 0,37
Tajland 0,36 0,26 0,44 0,49 0,38 0,53
Meksiko 0,5 0,47 0,42 0,49 0,46 0,38
Republika Koreja 0,42 0,35 0,35 0,48 0,43 0,42
Indija 0,34 0,3 0,34 0,44 0,39 0,43
Ukrajna 0,43 0,3 0,44 0,43 0,27 0,44
Brazil 0,43 0,32 0,43 0,41 0,33 0,43
Kina 0,39 0,33 0,4 0,4 0,38 0,36
Panama 0,12 0,08 0,13 0,39 0,12 0,47
Turska 0,32 0,27 0,36 0,39 0,36 0,41
Japan 0,35 0,34 0,32 0,39 0,36 0,39
Novi Zeland 0,35 0,34 0,32 0,37 0,4 0,31
Norveska 0,38 0,37 0,28 0,33 0,33 0,29
Argentina 0,36 0,21 0,43 0,32 0,19 0,39
Tunis 0,26 0,18 0,36 0,32 0,26 0,32
Kolumbija 0,29 0,16 0,39 0,31 0,18 0,36
Australija 0,39 0,38 0,39 0,3 0,34 0,31
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Egipat 0,17 0,12 0,19 028 02 0,33
Cile 0,24 0,14 0,31 027 0,14 0,32
Rusija 0,38 026 0,47 026 02 0,33
Peru 0,18 0,13 021 0,26 0,16 029
Uganda 0,12 0,04 0,13 024 0,09 026
Pakistan 0,14 0,09 0,16 024 0,16 027
Albanija 0,15 0,14 0,11 0,17 0,16 14
Madagaskar 0,12 0,11 0,11 0,17 0,15 0,16
Nigerija 0,09 0,09 0,08 0,14 0,11 0,13
Island 0,08 0,07 0,09 0,13 0.13 0,14
Niger 0,16 0,02 0,18 0,08 0,06 0,1
Venecuela 0,26 0,16 0,36 0,08 0,05 0,09
Cc‘;{iﬁ;‘;’l‘ﬁfka 0,08 0,04 0,06 0,02 0,03 0,04

Izvor: World Trade Report, 2013

ZAKLJUCAK

Sezdesetih godina proslog veka dokaz o postojanju intra-industrijske trgovine, kao
trgovine u okviru istog sektora izmedu zemalja sli¢nog nivoa razvijenosti, ozbiljno
je ugrozio tradicionalnu teoriju medunarodne trgovine zasnovanu na komparativ-
nim prednostima. Prvobitno je ovaj vid trgovine uglavnom bio karakteristi¢an za
industrijski razvijene zemlje, koje su korist od intra-industrijske trgovine prisvajale
kroz ekonomiju obima i diferenciranost proizvoda. Medutim, raj¢lanjavanjem in-
tra-industrijske trgovine na dve komponente - horizontalnu i vertiklnu trgovinu,
doslo se do drugacijih saznanja. Horizontalna intra-industrijska trgovina podrazu-
meva trgovinu sli¢nim proizvodima razlic¢itih karakeeristika, dok vertikalna intra-
industrijska trgovina obuhvata uvoz i izvoz proizvoda koji su istih karakteristika ali
razli¢itog kvaliteta ili trgovinu sli¢énim proizvodima ali u razli¢itim fazama proi-
zvodnje. U sluc¢aju vertikalne intra-industrijske trgovine, naj¢esée se koristi jeftina,
nekvalifikovana radna snaga za sklapanje proizvoda. Zbog toga je vertikalna intra-
industrijska trgovina dominantna izmedu zemalja sa razli¢itim stepenom razvije-
nosti. Sve je ovo dovelo do povecanja znacaja intra-industrijske trgovine i poveca-
nja obima ovog vida trgovine, ne samo medu zemljama istog stepena razvijenosti,
ve¢ i medu industrijalizovanim zemljama i zemljama u razvoju.
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Abstract: Patterns of trade between industrialized countries are significantly

different from the patterns of trade with the developing ones. This is because the

industrialized countries have a similar level of economic development, use simi-

lar technologies and production factors and produce similar goods. Therefore,

trade between them mainly takes the form of trade within the same industry,

which refers to a situation in which a country imports and exports goods be-

longing to the same sector. Balassa was the first to notice this phenomenon of
simultaneous import and export of goods within industry (defined as intra-in-

dustry trade) between countries with similar levels of development. The aim of
this paper is to present the concept of intra-industry trade, Grubel-Lloyd index,

as the most frequently used method of measuring intra-industry trade, and its

determinants. The last part of the paper presents the Grubel-Lloyd index of in-

tra-industry trade of selected countries, with the intent to show the increasing
importance of this type of trade in global economy.

Key words: intra-industry trade / inter-industry trade / Grubel-LLoyd (GL)
index / industrialized countries / developing countries
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